RFP /Llamado a Licitacion
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é Descripcion é Descripcion (cont.)

La eleccién de un socio tecnolégico es una de las decisiones mas criticas y de Una vez lanzado el llamado, gestionamos todo el ciclo de licitacion: desde la

mayor impacto para cualquier empresa. Un error puede traducirse en proyectos precalificacion de proveedores y la administracion de la ronda de preguntas y respuestas
fallidos, sobrecostos inesperados y una desalineacion estratégica que frena el (Q&A) para garantizar una comunicacion justa, hasta la facilitacion de demostraciones o
crecimiento. Nuestro servicio de gestion de RFP / Llamado a Licitacion Pruebas de Concepto (PoC) si fueran necesarias. La evaluacién de las propuestas se
transforma este proceso de alto riesgo en un ejercicio estratégico, riguroso y realiza mediante un sistema de puntuacion objetivo (scoring), comparando a los
transparente, disefiado para asegurar que usted elija no solo a un proveedor, proveedores de manera equitativa y transparente.

sino al socio mas adecuado para su éxito a largo plazo.

El resultado es un informe de recomendacion detallado que presenta un anélisis
Nuestro enfoque trasciende la simple redaccion de un documento; actuamos comparativo y una seleccion justificada del proveedor finalista. En definitiva, nuestro

como su socio imparcial y experto a lo largo de todo el ciclo. El objetivo es servicio le permite navegar el complejo mercado de proveedores con total confianza,
asegurar que la decision final no se base solo en el costo, sino en la capacidad garantizando una seleccion defendible, transparente y optimizada que maximiza el
real del proveedor para convertirse en un verdadero aliado estratégico, retorno de su inversion y establece las bases para una relacion exitosa y duradera.
comprendiendo su cultura, compartiendo su vision y demostrando una solvencia

técnicay financiera a toda prueba.

Nuestra metodologia estructurada comienza con una fase de inmersién y
estrategia, donde trabajamos con sus equipos para definir y documentar con
precision las necesidades del negocio y los requisitos técnicos. Con esta base,
elaboramos un documento de RFP robusto y preciso, que incluye el contexto
de negocio, las especificaciones funcionales y no funcionales, y, los criterios de
evaluacion ponderados que reflejaran sus verdaderas prioridades.
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RFP /Llamado a Licitacion

Fase Unica de Implementacion (Organizada en Médulos)

Objetivo: Guiar a la organizacion a través de un proceso estructurado y objetivo para seleccionar al socio tecnolégico mas

adecuado, garantizando la transparencia, la competenciay la alineacién con los objetivos de negocio.

Estimacion de Tiempo: 6 - 12 semanas (variable

Preparacion Estratégicay
Documentacion

Tareas:

funcional é
Elaboracion del Documento RFP:

Final de RFP.

.artion.cl

Lanzamiento y Gestidon de la Licitacion

Tareas:

rmald
ENle

Entregables:

e Listade Pr

gun los plazos dados a los proveedores)

Evaluacion de Propuestas y Seleccion

Tareas:

« Recepciony Verificacion de Propuestas:
Re on de las ofer / verificacic

. nacion
acion d

Especificacion Servicio

Recomendacion y Negociacion
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